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RUNNING SHOW
Gli Inverter ACTIVE a portata di mano
di Massimo Sarti

RUNNING SHOW
ACTIVE inverters ready
to hand

On the occasion of the international launch
of the new ACTIVE inverter range at the

Hanover show, Bonfiglioli Riduttori introduced
a new presentation model which allows
customers to experience and evaluate the
potential of these products first hand.
This initiative, called the RUNNING SHOW,
consists of a fully equipped Demo-bus test centre,
capable of simulating all operational conditions

In occasione del lancio internazionale,
alla fiera di Hannover, dei nuovi inverter della
serie ACTIVE, la Bonfiglioli Riduttori ha
istituito un nuovo modello di presentazione,
che permetterà ai clienti di verificare
direttamente le potenzialità dei nuovi prodotti.
Questa iniziativa denominata RUNNING
SHOW, consiste nella realizzazione di un

Demo-bus completamente allestito come un
centro prove, dove potranno essere simulate
tutte le condizioni operative nelle quali
opereranno gli inverter, direttamente presso le
sedi dei clienti.
Un gruppo di tecnici altamente specializzati
si alterneranno nella presentazione su tutto il
territorio italiano ed europeo di questa nuova

gamma di prodotti che rappresenta l’entrata
della Bonfiglioli nel mondo della meccatronica
come protagonista diretto, e capace di giocare
un ruolo di primo piano.
Ogni cliente potrà essere visitato senza che si
debba spostare dal proprio luogo di lavoro dal
nostro Demo-bus che in maniera veloce ed
esaustiva potrà direttamente interagire con i

in which the inverters are to be employed,
directly at the customer’s premises.
A team of highly qualified technicians will tour
the demo-bus around Italy and Europe where
this new product range is to be marketed – an
offering which represents Bonfiglioli’s entry
into the world of mechatronics as a direct
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prodotti vedendoli funzionare e testandone
personalmente le specifiche.
Questo nuovo modo di operare sottolinea la
volontà della Bonfiglioli di essere sempre più
vicino al cliente nel cercare di informarlo senza
sottrarre tempo prezioso alla sua attività
produttiva, e di permettere a tutti coloro che
lo riterranno opportuno, di informarsi su quello

player capable of playing a major role.
Customers will be able to visit the Demo-bus at
their own premises, allowing them to experience
the products in full, see them in operation and
test their specifications directly.
This new approach confirms Bonfiglioli’s
commitment to forge ever closer relations with

its customers without taking
them away from their work,
but instead enabling them to
become acquainted with our
company’s plans for the
coming years.

che la nostra azienda ha
intenzione di attivare nei
prossimi anni per i propri
clienti.


